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中欧关系凉与热

欧洲是全球低碳环保治理的

先行者，出台的行业规制标准全

球最严，大幅抬高了传统空调的

生产、销售、合规成本。严苛的

环保政策与民众现实避暑需求形

成深度错位，成为空调普及的隐

形壁垒。在长期的舆论引导与政

策熏陶下，欧洲社会普遍将空调

定义为高耗能、高排放的非必需

奢侈品，荷兰、瑞士等地还曾发

起“无空调生活”倡导。法国生

态转型部长巴布曾公开批评，大

规模普及空调是“饮鸩止渴”，

认为制冷设备普及会加剧碳排

放、破坏生态，这一言论也引发

欧洲社会激烈争议。

中国国际问题研究院欧洲研

究所研究员陈晓径分析称，欧洲

当前的环保治理陷入明显误区：

过度侧重碳排放指标、舆论道德

表演，却忽略了极端气候下的基

础民生保障，这种“重减排、轻

民生”的失衡模式，在常态化高

温天气下漏洞尽显。

中国空调吃透规则精准破局

面对欧洲法律规制严苛、老

房改造受限、电网负荷不足、环

保标准偏高的多重约束，美的、

格力、海信等中国空调品牌能够

在 2026 年欧洲热浪中实现逆势

突围，成为当地民生制冷的刚需

主力，源于中国家电品牌前瞻的

合规布局、本土化定制研发能力

与高效协同的跨境供应链体系，

精准承接了欧洲市场供需缺口。

以美的为例，针对欧洲老

城特性、合规要求量身打造了

PortaSplit 免安装分体空调，精

准击中欧洲市场三大核心痛点：

不许打孔、安装太贵、审批繁琐。

产品最大优势就是无需墙体打

孔、采用轻量化窗台外挂设计，

完全规避老城风貌保护红线，

全程无需繁琐的市政、文物审

批，适配绝大多数老房、公寓、

租房场景，租客也可自主安装

拆卸。

在冷媒选择和填充量、运行

噪音、季节能效比等合规细节上，

这款空调产品实现毫米级精准适

配，兼顾省电降本、低碳环保需

求，完美适配了欧洲高电价、高

环保标准的市场环境。其性价比

优势更是远超欧洲本土、日韩竞

品，整套设备售价 700 至 900 欧

元，仅为欧洲传统空调采购加安

装总成本的一半。2026年夏季，

该款产品在德、法、荷、英、西

等多国全线售罄，亚马逊欧洲站

点长期缺货，甚至催生了专属库

存查询网站，不少消费者跨城百

公里抢购。为保障供给，美的国

内工厂全线加班增产，依托中欧

班列加急跨境配送，大幅缩短交

付周期。

格力、海信、海尔等品牌

同步发力、多点开花。格力依

托多年欧洲布局，针对性推出

即插即用移动空调，适配小户

型、 租 赁 住 宅 场 景，2026 年

上半年法国终端销量同比增长

50%。海信凭借高能效产品突

围，法国市场销售额同比增幅

突破 100%，全系产品适配欧盟

顶级能效标准。海尔空调成功

切入公共配套市场，斩获法国

政府3万台空调紧急采购订单，

批量落地巴黎多所学校。

不同于欧洲本土品牌固守传

统中央空调、被动降温设备的固

化思路，中国品牌的核心竞争力，

在于贴合规则迭代产品、聚焦痛

点精准创新。不靠低价内卷，而

是靠吃透当地法律、建筑、电力、

环保规则的定制化设计，破解多

重市场壁垒，彻底激活了欧洲数

十年被压抑的民生制冷需求，实

现从“商品出口”到“合规方案

出口”的升级。

城市更新中国方案补位短板

今年 7 月中旬，一则网友发

帖刷屏网络：自己的法国同事借

着来上海出差的契机，特意从国

内选购了一台移动空调，通过民

航托运的方式“人肉”带回欧洲，

只为缓解远在巴黎的 93 岁老母

亲的酷暑难题，总花费仅 1412

元人民币。
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