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上海市分行创新的金融产品与服务

还帮助比顿进一步站稳脚跟。

在金融产品上，建行上海市分

行创新专属产品，推出“魔咖贷”

普惠金融贷款：对于满足信贷条件

的咖啡企业和个体工商户分别可获

得最高 500 万元和 50 万元的信用贷

款。目前，建行上海市分行已为 150

余家咖啡经营企业提供信贷支持，

授信金额近 3 亿元。

享受普惠的还有沙县小吃武定

路店老板陈桂睦，今年 47 岁，在内

环以内经营了十几家店。2010 年 6

月份，陈桂睦在武定路西康路开出

第一家沙县小吃店，作为沪闽合作

的优势项目，沙县小吃以小吃集团

分公司的加盟方式独立运作，颇受

年轻人追捧。

但由于沙县小吃持续扩店，资

金周转较难，亟待金融为其赋能。

陈桂睦告诉记者，不同门店具

有个性化的特点，运营思路不同，

但也有共性，比如员工都是福建籍，

老板一般包吃包住，人员工资大概

7500—8000 元，比其他城市工资较

高。根据人流量的情况，每个店面

用工三到五个，如果人员有管理经

验可酌情缩减，但成本很高。

建行海宁路支行知道陈老板的

情况后，主动提出普惠金融政策。

一方面在商户端的拓店，解决店家

的融资问题，目前可贷款额度在 30

万到 80 万元，主要用于日常采购、

拓店、门店升级、人员工资等开支；

另一方面做好客户端的引流工作，

在建行生活 App 上推出优惠措施，

让周边白领、青年等精准引流到店

铺。

建行海宁路支行相关负责人表

示，后期他们会将沙县小吃的品类，

上架到建行生活 App，进行一日三

餐的分享，目前正在准备沙县小吃

线上满减活动，消费者可以在线上

直接买单，进一步提升顾客黏性，

为中小企业赋能。

同样走出“寒冬”的还有克丽

缇娜百联南方店店长曹薇，因为建

行普惠金融的赋能，曹薇经营的传

统行业，有了创新发展的基因和走

出去的可能性。曹薇在建行开户多

年，以前开店有十几家，近些年，

由于经营调整，目前整合成了一家。

“美容行业是预付费行业，之

前客户到店里全是预付费，现在消

费有了变化，我们开始尝试直播、

线上经营，且不再单纯守店守顾客，

而是上门服务。比如，让员工学习

皮肤生理学的专业知识，主动到徐

汇、浦东的月子会所，甚至青岛服务，

主推细胞抗衰、女性妊娠纹，目前

评价不错。”曹薇告诉记者，这是

他们经营上的决定，而这个决定的

支撑来自于建设银行的普惠金融善

担贷的赋能。

建行延平路支行相关负责人表

示，善担贷是建设银行上海市分行

与上海市中小微企业政策性融资担

保基金合作，为本市中小微企业提

供的流动资金贷款。最高可贷 500

万元，年化利率在 3.85%，最长期限

1 年。线上申请，方便快捷，随借随

还。“确实解决了我们的困难，我

们一般按需来用，需要多少用多少，

确保财务成本可控的，不够了再增

加。”

与此同时，建行的数字人民币

线下使用场景不断下沉，静安区新

镇宁菜市场是上海首家接受数字人

民币的菜市场，并覆盖了所有摊位。

一位卖肉的摊主说，线上扫码结算

非常方便，还省去了手续费。建行

相关负责人表示，数字人民币“支

付即结算”，有利于提升支付体系

的运转效率，保证中小商户资金的

及时周转。

数字人民币可控匿名，其遵循

“小额匿名、大额依法可溯”的原则。

可降低公众支付时个人信息保护的

成本，有利于保护公众隐私；加载

智能合约的数字人民币用于特殊场

景，还能为公众创造更有安全感的

支付环境。
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　　建行上海市分行已为 150余家咖啡经营企业提供信贷
支持，授信金额近3亿元。




