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为她不和，心情不好，最容易使病情复发，

“家和万事兴”是古训更是真理。她想出

一个方案：妈妈还是独住，她出钱请一个

阿姨每天上午来帮老妈做饭、打扫卫生，

她争取每个月回老家一次。妹妹因住得近，

可多看望妈妈，帮忙买药解决一些生活上

的小事。

如今，妈妈平静地生活着，妹妹几乎

每天都去看望。她每月回家吃着阿姨做的

饭菜，看看窗明几净的家，还有妈妈开心

的笑容，多希望生活能永远这样继续下去

啊。

“生命如此短暂，我们没有时间争吵、

道歉、伤心。我们只有时间去爱。”

是的，唯有相爱，才能使我们的身心

健康安宁。

分别在两个女儿家轮流住。她是同意的，

可老太太有颗自由狂野的心，在两个女儿

家分别住满一年后，终因生活上的各种不

习惯，强烈要求依旧在熟悉的家乡独住。

这样一来，妹妹认为养老变成她一人的负

担了，不太同意。各方僵持不下，闹得不

欢而散。

年迈的妈妈再次病倒，乳腺癌。她觉

得妈妈是被气的。姐妹俩吓坏了，放下芥蒂，

迅速团结起来，把妈妈送到医院并做好手

术。出院后，她与妹妹心平气和地坐下来

商谈，如何让老妈安心养老。她告诉妹妹，

姐妹俩只有相互帮衬才能渡过难关，两个

人的力量总比一个人强。如果一直争吵，

不仅于事无补，还有可能使事情变得一团

糟，因为妈妈最不希望看到的是两姐妹因

除了相爱 别无选择

自从那次妈妈生病以后，妹妹开始与

她不停地争吵，从前姐妹相亲相爱的场面

再也不见。

妹妹从小受宠，习惯于依赖他人，婚前

依赖父母，婚后依赖丈夫。妹妹与妈妈同生

活于家乡小城，而她则十多年前为解决两地

分居问题搬到离家几百公里的大城市。

妈妈的身体从前还是健朗的。父亲离

世后，妈妈一人独住，有一帮姐妹淘，整

天在一起游公园逛超市，开心得很。每次

通电话，声若洪钟，一听就能知道没毛病，

不用两个女儿操什么心。

但有一天，妈妈手脚关节肿大，疼痛

难忍，带去医院，说是痛风。她把妈妈接

到大城市治疗，看好后送返小城。妹妹的

态度开始转变，说以后让妈妈一年一轮地
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直播带货的宝妈

同学晓琪是全职妈妈，儿子刚三岁。

一次为儿子买衣服的偶然机会，晓琪认识

了一家童装店的老板徐姐。

徐姐在郊区有一家自主品牌的童装加

工厂，两年前在直播平台开设账号，以主

播身份宣传自己的品牌和店面。童装店在

平台渐渐小有名气，徐姐开始招募宝妈们

作为带货主播，进一步扩大品牌影响力。

上学时文静不爱说话的晓琪看了看宝妈

主播们的视频，觉得自己也可以尝试一

下。

徐姐不向新人收取直播培训费，但新

人跟着她学带货经验，带货没有收益，只

是利用自己的账户吆喝卖货，算无偿打工。

徐姐解释道，新人熟悉直播带货的过程，

得靠她这样的领路人，就像老早师傅传授

手艺，徒弟给师傅干活，出师前也是不拿

钱的。这期间，新人可以获得品牌直播账

号的推介，店家协助新人吸粉，等新人具

备一定的带货能力，同意缴纳保证金，那

她们就算建立了真正的合作关系。

“新人阶段”，晓琪把身边能动员的

人际关系都用上了。从几次直播带货的情

况来看，销量还行。按照徐姐的规矩，缴

纳两万元保证金即可拥有到工厂调换货品

的权利，且能拿到百分之十的货款返点；

缴纳五万元保证金，返点的比例能达到百

分之二十。晓琪缴纳了两万元的保证金，

准备“自立门户”了。

但事情没有那么简单。扣除平台官方

扣点和运费后，到手的钱寥寥无几，利润

的绝大部分都进了徐姐的腰包。晓琪试着

提议，自己同时到别的厂家进货，丰富童

装品类。徐姐答应了，事后却把晓琪打入

“冷宫”。

晓琪看透了直播生意的实质，二话没

说同意了徐姐“终止合作关系”的要求。

僵持了半年，两万元的保证金好歹要回来

了，可自己直播带货的雄心也渐渐熄灭了。

缺大号推介，精心准备的直播没几个观众

看。晓琪说，等儿子再大点，她还是找份

工作继续上班吧。
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