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升起的明星，但在资本市场却是另一番景象。宋南晖告诉记者，

在融资领域，双创企业具有轻资产、头脑型、创新型等特点，

尤其是初创期的科创企业较难从银行拿到贷款，而有幸获得风

投机构投资的企业更是万里挑一。

以银行贷款为例，风控是最严的，双创企业要想拿到这类

纯信用贷款，通常来说非常困难。科创企业尤其是初创期企业

缺乏稳定的现金流，没有充足的抵押资产，商业模式更新迭代

快，征信记录几乎空白，银行现有的业务模式与金融产品难以

适用。

同时，科创企业涉及众多跨领域的专业知识，而传统银行

对企业价值评判主要是依据企业的财务报表，缺乏对科创企业

成长规律的把握，担心有风险而不敢轻易放贷。而且，对于银

行来说，做一笔一个亿的贷款还是一百万元的贷款，走的流程

和付出的精力差不多。所以越是小额贷款，对于银行而言性价

比越低，这也是很多银行宁愿把钱贷给大客户的原因。

很多人会有错觉，觉得科创企业可以轻易拿到风投“烧钱”

扩张。其实，真实的情况十分残酷——股权投资能投的企业非

常少，挑选企业有近乎严苛的标准——基本倾向于选择有巨大

的市场发展空间、清晰创新的商业模式、未来有可能爆发式增

长的企业。因此，风投都会选择某一细分领域的头部企业，也

就是排名前三的企业，这样的胜算更大一些，正所谓“赢者通吃”。

而这也意味着头部企业在“吃肉”的同时，小企业连汤都可能

喝不到。

杨浦区金融办正是看到了小企业融资难的困境，这几年重

点关注这部分企业的投融资需求。新三板企业上海源慧信息科

技股份有限公司就是杨浦融资的受益者。这家注册在同济科技

园的企业，专注传统行业互联网领域品牌营销，2014 年正式开

展业务，在 2016 年末就融到了第一笔资金——一年期的 300 万

元的中小企业担保基金。

别看钱不多，这笔钱来之不易——由于公司是轻资产，没

什么值钱的抵押物，所以给源慧做担保的同济科技园提出了反

担保的请求，而当时公司创始人的妻子不同意签字反担保协议

（如果公司违约则由创始人个人资产先予以赔付）。考虑到源

慧前两年的业绩不错，同济科技园破例在没有反担保协议的情

况下促成了上海银行杨浦支行给源慧的放贷，助力这家企业第

一次腾飞。由于第一年贷款按时归还，源慧公司后来每一年都

融到了需要的钱，形成了良性循环。

在顺利度过初创期、发展期后，进入成长期的科创企业对

挂牌上市具有强烈的内在需求，然而企业在挂牌前要向律所、

会所和推荐挂牌机构支付一笔不菲的挂牌服务费。不少企业心

存顾虑，觉得在尚未挂牌前就要提前付费，会占用流动资金，

而且能否成功挂牌存在很大的不确定性，这就使得不少企业延

误了挂牌时机。

因此，杨浦区率先发起了“挂牌无忧贷”——联合上海股

权托管交易中心、交通银行上海市分行、南京银行上海市分行

以及创巢中小企业众扶平台，面向全市的金融产品，让企业在

挂牌前就能提前获得银行信贷资金，缓解企业支付挂牌服务费

的流动性压力。

与市场上一般的挂牌信贷产品不同，“挂牌无忧贷”建立

了上海股权托管交易中心、专业服务机构和政府部门等组成的

联合评审小组，将企业是否具备挂牌条件作为贷款审核的标准；

全方位服务“科创板”、“新三板”、主板、中小板、创业板

等多层次板块，最高授信额度可达 300 万元，可最大化覆盖挂

牌服务费；贷款利率原则上不超过 6.5%；采取受托支付的方式，

成立“星火燎原”基金。 启动全国人工智能创业投资服务联盟。




