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科教卫新闻

本报讯（记者 左妍）昨天，上
海交通大学医学院附属仁济医院夏
强院士团队，在国际顶级期刊《自
然�医学》发表全球首个肝脏靶向
体内碱基编辑治疗杂合子家族性高
胆固醇血症的Ⅰ期临床试验结果，
首次在人体证实该疗法安全有效。
杂合子家族性高胆固醇血症

是常见遗传代谢病，患者天生肝
脏胆固醇代谢缺陷，低密度脂蛋
白胆固醇长期偏高，极易早发冠
心病、心梗。此前只能终身用药，

治疗依从性差、负担重。
夏强院士团队联合多家单位，

研发出全新体内基因编辑方案：利
用高精度腺嘌呤碱基编辑器，精准
沉默肝脏相关致病基因，再通过肝
脏靶向递送系统，将编辑工具精准
送入肝细胞，特别适合这类患者。
临床试验共纳入6例患者，分3个
剂量组。结果显示：最高剂量组治
疗24周后，患者血清相关蛋白水
平下降74.4%，低密度脂蛋白胆固
醇下降52.3%，降脂效果稳定持

久。安全性良好，无严重不良反
应，常见发热、肌痛等可自行缓解，
未发现基因脱靶编辑。该疗法只
需单次静脉输注，就能实现长期稳
定降脂，效果媲美现有单抗药物，
却不用终身用药，从根本上解决传
统治疗痛点。
团队将对患者进行长达15年

长期随访，并继续优化配方，推动
这一原创基因疗法早日走向临
床，为患者带来“一次治疗、长期
获益”的新希望。

本周，上海约182万名中小学生
迎来2026年春季学期。不少家长翻
开校历时发现：这个春天有点“赶”，3
月2日开学，6月30日结束，全学期
仅18周，再减去清明、五一、端午假
期，实际在校上课时间仅为80
余天。面对这个名副其实的
“超短学期”，师生和家长该如
何应对？

学年总时长不变
“超短学期”并不是偶然的

现象，而是特定农历年份出现
的情况。除了上海，多地教育
部门发布的校历都有所显示，
由于2025年闰六月、2026年春
节来得晚（2月17日），春季开
学时间几乎都推迟至2月底3
月初，再加上暑假开始时间基
本固定在7月上旬，因此，春季
新学期实际教学天数被压缩。
在我国，中小学实行春秋

两学期制度，不管春季学期长
还是短，年度总教学周数都是
相同的，每个年级的教学总量
也是每年不变的。根据上海
市教委去年发布的《上海市中
小学2025学年校历》，第一学
期（秋季）从2025年9月1日开
学至2026年1月30日结束，全
学期22周；第二学期（春季）从
2026年3月2日开学至6月30
日结束，全学期18周。换句话
说，刚刚过去的秋季学期是22
周的“超长学期”，而春季学期
是18周的“超短学期”，这一长
一短构成了完整的学年，两者
相加正好是40周的教学周。
普陀区武宁路小学校长

孙纳新告诉记者：“一个学年里上下
两个学期的时长略有差异，这是教学
周期中的常见情况，学校在制定规划
时已充分考虑到这一点，从而确保进
度不受影响。同学们只要紧跟学校
的教学节奏，保持平稳的心态，就能
有效减少外界因素干扰，从容应对。”

让教学张弛有度
面对已经开启的学期“超短模

式”，沪上各中小学并非仓促应战，其
实早就提前“排兵布阵”。早在寒假
前，不少学校就已将应对“超短学期”
纳入教学统筹，部分学校采取“提前
预习”的方式，为下学期教学“抢时
间”。寒假里，不少学生则通过预习
提前熟悉下学期学习内容，为“超短
学期”减压。
孙纳新表示，时间虽紧，但各项

教学任务与校园活动，均按计划扎实
推进、有序落实。“教学上，我们各学
科组统筹规划、精准施策，紧凑教学
内容，结合清明节、劳动节、端午节三
个小长假合理调整节奏，确保教学进

度张弛有度、高效推进。心理
健康方面，心理教师已为各年
级开展专题心理辅导，班主任
通过班会与日常观察，及时关
注学生情绪状态。”
不仅如此，孙纳新还表示，

老师们已经提前规划春游实
践、春季运动会、六一儿童节等
丰富多彩的校园活动，将丰富
活动贯穿整个学期，各类文化
活动有序穿插，让学生在亲近
自然、强健体魄、快乐参与中成
长。“这样做的目的是让孩子感
觉整个学期充满乐趣，不因学
期紧凑而心生焦虑。”

调整心态多思考
在静教院附校副校长逯

怀海看来，“超短学期”恰恰是
对“按科学规律进行教学”的
一次考验。“科学规律包括学生
的学习规律和心理状态——学
生越喜欢、越积极，学习效果
越好。超短学期不是让老师
干更多的活，而是干更重点的
事。课堂上要设置大概念教
学的脚手架，充分考虑学生的
学情；布置作业时要更加精
练，要让学生既学得积极，又
能真正掌握核心概念。”
为了控制学生作业的量、

提高学生作业的质，静教院附
校已形成了“一个常模带、二
个举手制、三类分层作业、四

环节深化、五N个多样化”的“一二
三四五”作业管理模式，包括运用信
息化管理平台实现作业超量预警报
送，及时调控各年级、各学科的作业
的量；推行学习委员和家长的“两个
举手”制度，解决天与天之间总体和
人与人之间个体作业的不平衡；因
材施教地推送分层作业等。
“对面临升学压力的初三考生来

说，今年中考时间整体推迟一周，复
习准备的时间是有所保障的。”逯怀
海建议，无论哪个学段的学生，重要
的是调整好心态，不能因为学期短就
忙着往前赶，而是多思考“怎么学才
更加科学”。“比如，优化学习环节，做
好书本的预复习等。预复习不是刷
题了事，而是更扎实地积累、理解。
只有这样才是真省时间。”

本报记者 马丹

跑通大模型商业化闭环
上海大模型公司MiniMax交出亮眼年报“成绩单”

以快制胜
元宵佳节前夕，港交所上市仅52天后，

上海大模型公司MiniMax交出了IPO后的首
份年报“成绩单”。

2026年2月ARR（年度经常性收入）突破
1.5亿美元；2025年营收同比增长158.9%；国
际市场收入占比达到73%，累计服务全球超
过200个国家及地区的2.36亿名用户……

同时，今年前两个月，MiniMax的业务进
展已呈现出明显加速态势，模型调用量与新

增用户规模均出现跃升。

作为全球第一份大模型公司年报，它为

市场洞察“大模型如何商业化”提供了宝贵窗

口，亦是衡量中国AI企业能否在全球竞争中
取胜的重要风向标。

仁济医院基因编辑治疗取得世界级成果

有望告别终身吃药一次治疗

“C端+B端”双轮驱动
这家成立才4年，员工平均年

龄29岁的上海企业，究竟交出了
一份怎么样的“答卷”？

MiniMax创始人、CEO闫俊杰
透露，2025年，也就是MiniMax真
正意义上开启商业化的第二年，
公司全年总收入7903.8万美元，
同比增长158.9%，其中国际市场
收入占比达73%；而MiniMax过去
的经调整净亏损为2.5亿美元，净
亏损率已大幅收窄。

MiniMax的收入实现翻倍式
增长，AI原生产品和开放平台双
轮驱动的局势更加明显。具体到
其营收来源，主要可以分为面向C
端的AI原生产品，以及面向B端

的开放平台及其他基于AI的企业
服务两大类。
来自AI原生产品的收入，指

的是由MiniMax、MiniMax语音、海
螺AI、星野等应用的订阅收入。
截至2025年末，MiniMax已在超
过200个国家及地区中，累计服务
超过2.36亿名用户。这用户量
级，放在全球互联网产品里也是
“相当能打”。

由于产品的商业化进程持续
推进，以及用户参与度的提升、
付费意愿的提高，2025年，这部
分业务为MiniMax贡献了5308万
美元的营收，同比增长143%，占
据总营收的67.2%；而面向企业、

开发者开放平台及其他基于AI
的企业服务，通过按使用量计
费，在去年为 MiniMax带来了
2596.3万美元的收入，同比增长
197.8%。
闫俊杰还透露，在文本模型

驱动的生产力场景中，产品增速
在今年更加明显。例如，M2系列
文本模型在2026年2月的平均单
日token消耗量已增长至2025年
12月的 6倍以上，其中来自
CodingPlan的token消耗量增长
超过10倍。今年2月，面向企业
客户和个人开发者的开放平台产
品中，新注册用户数已经达到
2025年12月的4倍以上。

108天完成三次快速迭代
过去一年，对MiniMax而言，

是技术全面进击、商业化加速落
地的一年。
这一年，MiniMax构建了全模

态的研发能力，语言、视频、语音、
音乐等各主要模态均拥有了具备
全球竞争力的模型。在2025年
第四季度至今年年初的108天时
间内，MiniMax连续完成 M2、
M2.1、M2.5三代语言模型产品更
新，展现出了行业领先的模型迭
代速度。
“这个过程中，我们跑得足够

快！”闫俊杰指出，“且每一代模型
的能力和使用量都有显著的提
升，我们证明了自己的研发能力
和模型承载流量的能力。”
用MiniMax的话来说，在AI

时代，最终决定胜负的并不是单
纯的“烧钱”和“烧资源”，而是比
拼智能能力进步的速度，速度则
来自研发效率。2025年，MiniMax
的研发开支为2.5亿美元，同比增
长33.8%。比起直观数字，更值得
参考的还有研发效率这一指标：
MiniMax的研发开支占总营收的

比重，已从2024年的619%，下降
到了2025年的320%，可见研发效
率正在逐步提升。
有意思的是，MiniMax的内部

Agent实习生已覆盖90%的员工，
这个实践也是超前的。闫俊杰透
露，很多事情上，从人来教Agent
怎么干活，到越来越多的时候是
人来观察Agent怎么来干活，甚至
有时候Agent会给人带来一些惊
喜，“这让我们缩短了组织的链
路，每个环节都能享受到智能提
升的红利。”

迈向AI平台型公司
如今，大模型赛道的迭代速

度越来越快，也意味着竞争更加
激烈，市场瞬息万变。能赢下未
来的下一代AI公司，不可能是纯
技术提供商，而是技术、产品、商
业化等多方面综合实力都过硬的
组织。

MiniMax业已“官宣”：将由大
模型公司向AI时代的平台型公司
迈进。闫俊杰开创性将AI平台价
值定义为“智能密度?Token吞吐
量”，指出未来AI行业竞争核心在
于能否定义智能边界，当智能边

界被突破时，会产生大量新场景
和新用户，进一步形成新的生态
和新的商业化红利。
从 2025年 下 半 年 开 始 ，

MiniMax就已经积极准备迎接他
们认为今年会涌现的几个超级
PMF（产品市场契合点）——
在编程领域，AI编程将迎来

L4至L5级别的智能，将从“工具”
走向“同事级”协作；在办公领域，
AI智能体在办公领域的交付能力
和渗透率会显著提升；而在多模
态创作中，AI创作工具将能够生

成“直出可交付”的中长内容，甚
至出现流式、实时输出的新形态。
这些意味着，新的技术挑战即

将来临，更大规模的智能供给将要
爆发，应用层将迎来巨大的创新窗
口期。像MiniMax一类的、以多模
态模型为核心的AI公司，所承载
的需求会被放大，Token量级很可
能出现1—2个数量级的增长。
为此，MiniMax已经做好了准

备，正在研发的M3和Hailuo3系
列模型，就是针对这些挑战设
计。 本报记者 郜阳
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新学期开学，学生和家长忙着添置学习用品，教辅书籍、文具、课外读物

等销售十分火热。日前，在福州路上海书城三楼，带着孩子前来选购教辅书

籍的家长络绎不绝。 杨建正 摄影报道
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