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上海新闻

新民特写
申城持续高温，长宁区法华镇

路街头却出现一抹清凉。一家冷
饮店外“违规”摆出一只冰柜，上面
挂着一块牌子，写着“外卖员自取，
免费”的字样。每天下午，都会陆
续有外卖员过来取用冷饮解暑。
这家冷饮店位于法华镇路定

西路口，老板树阿姨告诉记者，冷
饮品牌“东北大板”今夏做了“盛
夏赠凉，暖递人心”的活动，专门
为交警、环卫工人、快递员、外卖
员等户外工作人员提供免费冷
饮。因为供应量有限，每次取完
之后，他们就用自家的冷饮补上，
多的时候一天要补三四箱，价值
100~50元不等。
“最初摆放的时候，城管人员

也来过，按规定店外不能摆放冰
柜，但城管说，不让摆就‘太不讲
人性了’。”树阿姨说，结果他们不
但没有责令收回冰柜，还送来两
箱水助力，又拍下冰柜照片，发到
户外工作人员微信群里，招呼大
家来取用。

昨天下午，一名外卖小哥来到
冷饮店门前，从冰柜里取走了一支
冰棍。“上午外卖员都忙着送货，下
午时间稍微空一点了，就陆续开始
有人来拿冷饮吃。”树阿姨说，不少
外卖员路过也会拍照，向大家分享
好消息。外卖小哥们也从不多拿，
一般只拿1支冰棍，有的会再带一
瓶矿泉水。树阿姨说，很多人拿了
冷饮并不会转身就走，而是进门道
谢。还有快递员会问：“我不是外
卖员，我是快递员，能不能拿一
支？”树阿姨都会爽快地回答：“当
然可以。”
爱心冰柜虽然才摆出来几天，

但已经引起周边邻居的注意。今
天上午，小区一位与树阿姨相熟的
老人捐来一箱水。冷饮店进货的
冷库老板庆顺听说此事，也会在冷
饮店前去拿货时带上一句“这一箱
算我捐的”。
“东北大板”的工作人员听树

阿姨说起这些消息后，也向主管部
门反映得到反馈，表示可以考虑调
剂更多爱心货品，助力树阿姨的善
举，让这份清凉得以延续。

本报记者 姜燕

冰柜占道城管“不管”，为啥

非理性、“内卷式”的外卖大战，
究竟应该何去何从？我们注意到，
早在今年5月，市场监管总局就已
会同多个部门，针对当前外卖行业
竞争中存在的突出问题，约谈多个
外卖平台企业，要求严格遵守法律
法规规定，公平有序竞争，切实维护
消费者、平台内经营者和外卖骑手
的合法权益。
针对不少消费者超过实际饮用

需求购买甚至囤积现制现售饮料的

情况，7月14日，上海市场监管部门
发布风险提示，提醒广大消费者理
性消费，尤其要注意“囤奶茶”潜藏
的食品安全风险。

7月15日，中国连锁经营协会
也发出《关于规范即时零售市场秩
序 联合抵制价格补贴“内卷式”竞
争 促进行业健康发展的倡议书》，
发出“规范低价补贴竞争行为，维护
市场公平秩序”等倡议。
平台自身也意识到“以补贴换

取订单”的不可持续性。据称，阿里
巴巴要求淘宝闪购日订单量“稳定
在8000万单”，先提升能力，巩固好
基础，再往上冲，平台的发券节奏
也将根据实际情况进行调节。京
东外卖补贴策略现已转向更精细
化的模式。美团核心本地商业
CEO王莆中7月16日首次公开回应
近期外卖市场的激烈竞争时，多次
提及当下单量泡沫泛滥的现象，呼
吁恢复理性。 本报记者 金志刚

本报讯（记者 曹
博文）昨天上午，临港新
片区发布“金融租赁项
目公司扩大业务范围试
点”新政，并揭牌“全面
深化融资租赁创新发展
试验区”。此次试点将
原金租项目公司租赁标
的物范围放宽至新能
源、动力电池、智能制
造、工业母机4种设备，
且业务主体放宽至全国
范围金租在临港设立的
SPV（特殊目的机构/公
司），临港新片区融资租
赁将迎来又一次跨越式
发展。

2021年12月，原银
保监会印发《金融租赁
公司项目公司管理办
法》，对SPV租赁物范围
规定为包括飞机、船舶、
集装箱、海洋工程结构
物、工程机械、车辆以及
认可的其他设备资产。
自2023年6月以来，临
港新片区又率先在全国
范围内试点将SPV租赁
物扩围至集成电路设备
和算力中心设备，为行
业企业可持续发展提供
更为深入、全面且灵活
的金融支持与服务。
现场，交银金租、农

银金租、招银金租、太平
石化金租、浦银金租、
长江金租6家金租公司
作为首批试点企业正式签约。此
次试点启动以来，已有160余家
金融租赁公司参与，其中首次在
临港新片区设立SPV的金融租赁
公司占比超过50%，更有6家金融
租赁公司完成试点项目的储备和
落地，业务涵盖此次扩围的四大领
域，总资产规模近40亿元。
现场，有企业负责人告诉记

者，新政撬动的不仅是租赁业务本
身，更将助力临港完善金融赋能产
业发展的生态。例如，交银金租董
事长徐斌说，他们已在临港设立
17家SPV，租赁标的物范围从飞

机、船舶等拓展到集成
电路全产业链，在设计、
制造、封装等环节为企
业提供生产设备、零部
件和原材料等金融租赁
服务。新政支持下，首
单SPV新能源、动力电
池租赁项目即将落地。
当下，金融租赁作

为金融服务的毛细血
管，已成为临港新片区
制度型开放的重要抓
手。临港正持续推动融
资租赁业与新片区产业
深度融合、互促发展。
新片区管委会金融

贸易处处长殷军表示，
本次试点政策持续拓展
金融服务实体经济的覆
盖面，将为临港前沿产
业提供更精准的金融支
持。同时，新政结合临
港跨境和离岸金融重点
领域差异化发展定位，
通过推进金融租赁公司
与SPV外币直接借款、
便利跨境融资租赁对外
债权登记、鼓励人民币
跨境结算等举措，完善
跨境金融创新体系，助
力企业降低跨境业务成
本。“新能源产业设备、
动力电池、智能制造、工
业母机是战略性新兴产
业设备的代表，也是金
融租赁公司做好绿色金
融科技金融的重要着力

点。”上海金融监管局局长綦相表
示，金融租赁公司兼具融资和融物
的特性，新能源、智能制造等产业
资本投入大、投资周期长、设备单
价高，金融租赁与之有更好的供求
适配度，鼓励金融租赁公司聚焦新
质生产力设备领域加大投入力度，
是做好金融“五篇大文章”的务实
举措。
下一步，临港新片区还将吸引

更多法律、评估、税务等专业服务
机构集中发展，依托临港新片区融
资租赁一站式服务平台为有需求
的企业提供专业服务。
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“补贴一停，感情清零”？

“红黄蓝”外卖大战何去何从
马上又要到周末了，不少消费者已开始“嘀

咕”：本周末，第三轮外卖补贴大战还会不会
来？过去两个周末，主要发生在美团和淘宝闪
购之间的两轮补贴大战“动静不小”，但往往在

高热度的时候更需要冷思考：补贴大战已出现
第一波“受害者”了，他们是谁？会不会出现“补
贴一停，感情清零”的情况？外卖大战究竟该何
去何从？

“红黄蓝”外卖大战，本质上是
京东、美团、淘宝闪购（包括饿了
么）对即时零售市场份额的争夺。
如果一棒子把这次消费狂欢“打
死”，显然也是不公允的——从某
种意义上说，最近一段时间的外卖
市场竞争极大地刺激了消费，把原
本日订单约1亿单的外卖市场，在
短短两个月时间内“联合做大”，达

到了2亿单以上；同时，无论是商
家，还是骑手、消费者，从中获利的
并不在少数。
平台对外公布的数据也说明了

这一点：美团7月12日23时36分即
时零售订单量再创新高，达1.5亿，
其中，神抢手单量超5000万单，拼
好饭单量超3500万单。7月14日，
淘宝闪购联合饿了么宣布，日订单

量再次突破8000万创新高（不含自
提及0元购），淘宝闪购日活跃用户
数在突破 2亿基础上环比净增
15%，订单准时率稳定在96%。
但是，我们也应该清醒地认识

到，订单只是数字，当下即时零售行
业里存在很大的“泡沫成分”，补贴
大战是否真正地促进了行业的进
步，要打一个问号。

当我们聚焦到这场外卖大战中
具体的“人”，就会发现，目前已出现
了一些所谓的外卖大战“受害者”。
比如，当平台突然发放大额红包，一
些商家根本来不及准备，爆单在所
难免，尤其是“低价奶茶”“0元咖啡”
指向的那些茶饮、咖啡品牌，有的店
铺根本来不及制作商品；有的把“0
元奶茶”做出来了，堆在那里，却没
有等到所有“0元购”的消费者上门
自提，造成了浪费；有的店铺招收的

暑假临时工（比如大学生），本来对
工作就不是很熟练，“被迫一刻不停
地营业”，就连网友也呼吁：“给店员
发点提成吧，这累死累活的一天。”
再比如，消费者对此的感受也

不一样，有的直言“补贴一停，感情
清零”，有的说“无论你怎么补，我一
杯（奶茶）都没喝，身体健康第一”，有
的说“在薅羊毛和减肥中，选择了薅
羊毛”；有的消费者抱怨线下消费因
外卖大战出现了很多不便，“我下单

了‘沪上阿姨’，但是到现场一看，不
得了，太多人了，2个店员根本忙不过
来，我就直接走了”；有的消费者还抱
怨，“外卖的运力全部都堆在送茶饮，
外卖点了正餐，准时吃得上饭的却没
几个”，“很多商家不仅价格打折，食
品质量和容量也‘打折’了”。
此外，眼下正值一年中最热的

季节，外卖骑手的身体健康、工作时
长、防暑降温、行车安全等问题，也
应得到更多重视。
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法华镇路一家

冷饮店外占道摆放一

只冰柜，方便跑单的

外卖员自取免费冷饮

本报记者 陈梦泽 摄

“大战”已出现“受害者”

“内卷式”竞争难持续
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