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上海新闻

新民随笔

“王黄不分”说黄瓜

夏天，生吃黄瓜十分解渴，凉

拌、清炒都很清爽，黄瓜汁更是上

佳饮品。

北方人调侃上海人“王黄不

分”，把黄瓜叫作“王瓜”，这真有

些一知半解。因为，我国古代最

先记载的就是王瓜。《逸周书·时

讯解》写道：“立夏之日，蝼蝈

鸣。又五日，蚯蚓出。又五日，

王瓜生。”还没有哪样蔬菜的名

字是像黄瓜这样变来变去的。

现在我们吃的黄瓜是汉朝时从

域外传入的，始称胡瓜，后来隋

炀帝把它改为黄瓜。有趣的是，

到了明朝之后，民间大量栽种黄

瓜，这就与月令四月“王瓜生”的

描述对应起来了。虽然古书上

的“王瓜生”是指王瓜开花，但农

历四月后鲜嫩的黄瓜集中上市，

因两者长相近似，加之王瓜基本

退出食用，所以在南方语言里也

就不再分黄瓜王瓜了。

别以为只有现代农业可以让

黄瓜四季生长，其实古人早就掌

握了让它跨季成熟的办法。陆游

写的是“黄瓜翠苣最相宜，上市登

盘四月时”，乾隆却在《黄瓜》中感

叹“菜盘佳品最燕京，二月尝新岂

定评”，意思是即便还没迎来春暖

花开，但黄瓜已经上桌了。

如果说拍黄瓜是东北凉菜的

代表，那么腌乳瓜则可以说是江

南人家的特色风味。你去看，上

海的小酱瓜卖得比肉还贵呢，原

因就是它特别好吃。夏天，酱瓜

炒毛豆是家常菜中的一绝。用切

碎的酱瓜炒鸡蛋，那是下饭的“神

器”。黄瓜炒肉片、黄瓜炒河虾、

黄瓜丝拌海蜇丝，道道菜都是本

帮特色。前两天我自创了“三色

鸡丁”，黄瓜丁是青的，玉米粒是

黄的，鸡肉丁是白的，不用放葱花

和小米辣，否则就画蛇添足了，这

道菜简直是色香味俱全。

曾经在土菜馆吃过冬瓜、人

参、枸杞炖童子鸡汤。我忽然想

到，如果再加一点黄瓜进去，送给

高考生和中考生吃，真是太应景

了。这不就寓意成绩“瓜瓜叫”，

人生红似火吗？

王 蔚

得知民营经济促进法于5月20日正式

施行，海智在线创始人佘莹把消息转发给

了几个相熟的民企老板，有一个老板火速

下单，给全体员工定制了全新的厂服。

“以前不敢做的领域现在能做，不敢合

作的对象也有了希望合作，他的第一反应是

自身的能力建设能不能配得上这个机会。

这种看似搞笑的小细节背后，是法律赋予我

们的信心、法律给予我们的向上跃迁的勇气。”

在佘莹十年的创业生涯中，她接触了

大量如蚂蚁雄兵般的中小工厂，她看到了

在那些厂房、车间里藏着太多被埋没、被忽

视的生产能力。她期待在法律的促进下、

在数字化的推动下，有更多的工厂被看见，

成为全球供应链的坚实节点。

民营经济促进法

海智在线创始人佘莹谈民营经济促进法：

本报讯

（记者 马丹）
湿漉漉、黏糊
糊的“梅姑
娘”，今年来
得有点急！

申城今天正式踏入梅雨季，这比常
年平均入梅日（6月19日）足足早了
12天。更巧的是，梅雨季开场雨恰
好“撞”上了高考首日。
从昨天夜里起，天色逐步转阴，

时不时飘点阵雨，算是给“梅姑娘”
的隆重登场暖个场。真正的“重头
戏”在今明两天——7日到8日，全
市将普降大雨，局部地区更是要下
暴雨。短时强降水、雷电也一个不
少，雷雨时局部地区还可能刮起7
到8级的大风。
气象部门特别提醒，这次降水

过程“脾气”有点爆，对流活跃，雨量
分布会很不均匀，“东边日出西边
雨”的景象可能随时上演。累积起
来，大部分地区能下40到60毫米，
有些“雨窝子”地方，雨量可能冲上
80到120毫米。市民尤其是赶考的
学子们今明两天出门，雨具务必升
级，伞要结实，鞋子最好防水，路上
留足时间。
好消息是，熬到8日傍晚前后，

这波强降水总算要“喘口气”，逐渐
减弱，转为阴到多云有时飘点阵雨
的天气。
下周的工作日，阴雨依旧常

驻。9日（周一），梅雨带稍稍南压
减弱，本市处在它的北部边缘，天气
是多云到阴，穿插些短时阵雨。到
了10日和11日，雨水又会勤快起
来，阴到多云为主，时不时来点阵雨
或雷雨“加戏”。气温倒是起伏不
大，总体在22℃到28℃之间徘徊。
不过，随着梅雨深入，周后期空气湿
度加大，那种潮湿闷热的典型黄梅
天“齁势”体感会越来越明显。
此外，台风可能也要来“添

乱”。目前，菲律宾以东洋面正有个
热带扰动在活动。它预计会慢悠悠
地向西北挪动，下周有可能“升级”
为今年第1号台风。
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促进更多中小工厂“被看见”

本报讯（记者 陈佳琳）今天上
午，首届静安时尚文化周在张园启
幕，将持续至6月21日，以“风尚共
生，聚势静安”为主题，集中呈现静
安区作为国际消费中心城市核心承
载区，打造“首发首秀—艺术体验—
消费转化”的全新体验。

6月7日至8日，两场串联“过
去·现在·未来”的主题时尚大秀将
在张园拉开帷幕。活动首日的“时
尚高定秀”与海派旗袍文化节联动，
演绎中式风尚的百年流变。（见上
图 本报记者 周馨 摄）

在张园W6二层，6月7日至21
日期间，“摩登游园”静安时尚艺术
限时空间将创新性打造艺术展览与
时尚零售深度融合的沉浸式生态。

6月11日至12日，静安时尚艺
术影像展也将在张园W12广场呈
现。六位国内顶尖时尚摄影师的时
尚人文和艺术摄影作品联合展出，
将时尚与非遗文化、在地文化及匠
心传承完美融合。此外，静安时尚
文化周期间，静安区各大商圈还将
集中呈现多场高品质品牌时尚文化
活动。

首届静安时尚文化周启幕

立法保障“非禁即入”
海智在线是聚焦工业零部件

的数字化平台，成功链接全球28
万个买家与中国70多万个中小型
工厂。在海智这个“工业红娘”的
帮助下，许多中小工厂拿到了意想
不到的订单。
上海一家机加工工厂过去主

要做标准批量件。加入海智平台
后，接到了来自医疗器械、新能源、
高端装备制造等创新领域的订单，
并逐步将业务拓展到航空航天等
高精度行业。今天，它已经与超过
20家创新企业形成稳定合作，线
上记录的订单额超过500万元。
“一开始，工厂对能不能做这

些新兴领域是很有顾虑的，什么能
做，什么不能做，心中没数。而现
在通过立法形式，保障‘非禁即
入’，破除各类市场准入壁垒，只要
某一新兴行业或垄断行业的竞争
性环节未被列入市场准入负面清
单，民企就能依法平等进入。这就
意味着，民营企业可以更加放心地
去进军新行业，跃升到机器人、医
疗、航天等高附加值的领域。”
一个工厂，十几年都做同类型

的客户，能活着就不容易了，没有
动力转型升级。但现在，市场空间

进一步放大，民企的活力自然而然
被调动起来。“立法保障，给我们带
来的是确定性和可能性。今后，小微
企业也可以跟大型国企合作，跟科研
院所合作，跟海外客户合作，去做以
前以为不能做的领域，那么公司的
管理能力、合规水平是不是都跟得
上？这会倒逼他们提升自己，从想
做、敢做到能做，迎接新机遇。”

从“熬过去”到“干出来”
“外部环境复杂多变，我们不

缺穿越周期的力量，不缺韧劲和拼
搏精神，缺的是被看见的机会。”佘
莹说，民营经济促进法的“促进”
二字让她感慨：“是促进而不是监
管，更强调鼓励、支持、引导，而不
是单纯限制或规范。这给了我们
莫大的支持。很多老板都说，现在
就要撸起袖子加油干，我们要从后
方走向前线，从过去的‘赶紧熬过
去’转变成‘抓紧干出来’。”

有些人认为，同质化竞争太激
烈，市场越来越卷。但在佘莹看
来，中国制造还有大量的机会，尤
其是面向海外，中国供应链的优势
不可取代。前不久的关税冲击中，
全球的采购订单依旧源源不断从
海智在线下达到中国工厂。4月
初打响的新一轮关税战中，一家美

国游乐设备制造商通过海智在线
向一家东莞工厂下放了首批1000
件机加工零部件。近3年，这个美
国买家已经在平台上发布了近百
个订单。“无论贸易壁垒如何起伏，
订单终将流向那些能更快、更好、
更稳定完成生产的地方。”

民营经济促进法为民营企业
数字化转型打开了制度性机遇窗
口。“海智想做的，就是用数字化的
能力，去拆解工厂的技术、设备、工
艺，促进供应链协同，让更多的中
小微企业在全球舞台被看到，提升
中国供应链的整体竞争力。”

金融创新助民企出海
民营经济促进法第三章专门

规定了投资融资促进。对此，佘莹
深有体会。海智平台注册的70万
家工厂中，超40%为不足50人的
微型企业，90%员工规模在500人
以下，是中国典型的中小微企业。
“在我调研的过程中，几乎每家企
业都有民间借贷的经历，每个老板
的手机中都存了有借贷公司的电
话。”融资难一直是民营企业面临
的现实困境，而在海智平台上，当
大量来自陌生国度的采购商涌入，
市场也呈现前所未有的复杂性。
比如，国内制造业长期形成的赊购

文化，半年的账期都很常见，而海
外市场普遍要求有预付款。
“从创业之初，我就设想了海

智要搭建从寻源匹配、报价比价、
订单管理、支付结算等供应链全流
程各环节的数字化平台，但这一步
走得很艰难，非标零部件在交易环
节太复杂了，我们也为此和金融机
构一起经历了长期的探索。”

2024年底以来，海智在线与
多家银行和支付机构合作，正在搭
建一套适用于非标零部件B2B交
易市场的金融体系，覆盖80余种交
易场景，形成闭环式的资金管控，实
现预付款的定向使用与监管。
“我们期待，银行在加大信贷

支持力度的同时，精准对接处于不
同发展阶段的民营企业，满足个性
化融资需求，进一步创新产品和服
务。比如，当一家小微企业在平台上
实实在在完成了多笔订单，这些订单
数据就可以作为银行放贷的依据。”

最近，佘莹正带领团队积极组
织海智在线年度最大规模的采供
对接活动——采供破壁会。“我们
要邀请欧美及‘一带一路’沿线国家
采购商现场参会，带他们去工厂实
地看看，到我们的厂房、生产线去感
受中国制造的魅力，他们一定会有
很多收获。” 本报记者 叶薇


