
第   版 周刊2026年6月11日 星期四

“口罩大王”吴胜荣：一生成一事
小小口罩筑牢大众健康防护屏障

从放牛娃到赤脚医生

军旅岁月铸就责任底色

吴胜荣生于上海松江普通农

家，早年因家境困难早早辍学，在生

产队务农劳作。后续经过专业培训，

他成为村里的“赤脚医生”，这份基层

岗位，让他初次懂得一份职业所能承

载的守护群众健康的责任。这份对生

命健康的敬畏之心，也贯穿在他此后

深耕口罩产业的全部历程。

    年底，吴胜荣应征入伍，

入伍第一年便加入中国共产党。 

年军旅时光，磨砺出他坚韧务实、迎

难而上的行事品格。    年退役返

乡后，他先后在公社武装部、公社广

播站、松江县广播电视局任职，也曾

在外资企业被外方聘为总经理。即

便离开军营多年，军人踏实担当的

特质始终伴随左右。“从军保家卫

国，返乡为民办实事”，是他坚守半

生的人生信条，也成为他创业路上

始终践行的准则。

广交会上的一次邂逅

踏出大胜创业之路

吴胜荣与口罩产业结缘，始于

    年的广交会。展会现场，他留

意到一名海外客商手持样品四处询

问，神情十分焦急。上前交谈后得

知，对方急需寻找能够量产专业防

尘口罩的国内厂商。彼时国内防护

市场尚处起步阶段，市面仅有普通

纱布口罩，此类专业防尘产品基本

空白。

“市场空白，意味着新的发展机

遇，别人没做过的，不妨大胆尝

试。”吴胜荣当即收下外商样品，承

诺协助对接生产资源。多方寻访后，

他发现国内暂无对应生产厂家，便

下定决心自主研发投产。创业起步

处处是难关：缺少适配原材料，他辗

转多地调研，最终在常州找到适配

口罩生产的无纺布；没有定型模具

与设备，他带领团队手工试制、边生

产边改良简易生产器械。从拿到样

品到试制出成品，历经三个月奔波

调试、无数次反复试验，耗费大量时

间与心力。历时半年持续攻关，模

压防尘口罩样品终于试制成型。

    年，上海大胜卫生用品制造有

限公司正式注册成立，自此他全身

心投入专业防护口罩研发生产。

    年，企业顺利通过    

质量管理体系认证，拿下自有“大

胜”商标注册与欧盟   产品认证，

旗下口罩产品正式走向海外市场。

从广交会的一枚样品，到稳步开拓

全球销路，这名退役军人的创业历

程，充分展现民营实业者敢闯敢试

的魄力，以及不惧难题、把设想落地

为现实的韧性。

坚持自主创新

持续满足多元防护需求

在不少人看来，口罩行业技术

门槛不高、盈利空间有限，无需投入

过多研发精力。吴胜荣却深耕细分

防护赛道，依托持续创新打造可靠

防护产品。“我十分欢迎客户提出各

类使用诉求，越是高难度、少见的使

用需求，越能为我们研发创新提供

新思路。”吴胜荣常和团队这样说。

曾有澳大利亚矿区客户定制工

人专用防护口罩，核心诉求为长效

防水，因为传统口罩遇水后防护结

构极易失效。面对严苛标准，吴胜荣

带领研发团队耗时半月反复配比测

试，在口罩结构中增设专用防水纤

维层，水流可沿纤维层自然导流，兼

顾防水性能与顺畅呼吸，成品定价

相较海外同类产品更具优势。客户

实地测试后十分认可，随即下达两

批合计   万只采购订单，这次技

术改良，也让企业在海外专业防护

市场获得稳定竞争力。

如今走进企业产品展厅，陈列着

适配不同脸型、人种、年龄层、作业场

景的各类口罩，款式共计   余种，

全部由企业团队独立研发，拥有完整

自主知识产权。企业手握近百项国家

专利，取得   余份国际产品品质认

证，覆盖美国            、欧盟

  、澳洲           、日本    、

俄罗斯   等全球主流防护产品认

证体系，为产品销往世界各地筑牢资

质基础，商品远销  个国家和地区，

是国内专业防护用品领域具备较强

综合实力的企业。

    年，美国疾控中心发布

   款中国进口    、    口罩

抽检数据（数据来源：美国 CDC 公

开抽检报告），在综合防护性能前

  的型号中， 款出自上海大胜；

其中        、     两款产品

过 滤 效 率 区 间 为       —

      ，在本次抽检样品中表现突

出，国产防护产品的技术实力获得

国际检测数据印证。

坚守品质底线：

产品品质即是立身之本

“产品品质，等同于企业经营者

的初心与底线。”这是吴胜荣在企业

内部反复强调的理念。

自创业之初，大胜便确立高品

质、对标国际标准的发展路线，底气

来源于全流程严苛的品控管理。生

产选用特制环保油墨，原料全部筛

选无异味、低刺激合规材质。企业内

外销产品执行同一套严格生产检测

标准，品质管控不区分销售渠道，不

放宽任何检测指标。

面对大量只压低采购价、放松

品质要求的订单，吴胜荣始终选择

拒绝：“绝不允许不合格产品流出我

们的生产线。”

在质量管控模式上，企业借鉴

成熟标准化管理经验，优化质检流

程。以往单个车间配置六名专职质

检员，如今推行全员自检互检机制：

每道工序操作人员对本环节产品质

量负责，下一道工序同步核查上道

工序成品；若产品出现质量问题，凭

借产品合格证编号，即可完整追溯

至对应工序责任人。这套由外部监

督转为全员自主管控的品控模式，

持续保障成品稳定品质。

心怀家国大爱

公益捐赠践行党员初心

    年  月，企业收到一笔特

殊采购需求：钟南山院士计划个人

出资采购     只大胜    口罩，

转赠海外防疫机构。

经了解，一家加拿大机构看中

企业口罩的资质与防护性能，计划

采购物资用于当地防疫工作，钟南

山院士得知后，打算自费出资完成

采购。视频沟通时，听完钟院士对这

批口罩公益用途的说明，吴胜荣内

心深受触动，打动他的并非产品获

得行业专家关注，而是老一辈医务

工作者无私奉献的担当。

吴胜荣当场表态，钟院士用于

公益捐赠的这批口罩，企业无偿赠

送，不收取任何费用。他不仅捐出所

需    只口罩，还加急生产了一万

只配套物资赠予钟院士团队，这批承

载爱心的口罩次日便完成发货。

从     疫情期间捐赠  万

余只防护口罩，到汶川地震紧急赶

制、捐赠价值超百万元的   万只

口罩，再到此次的无偿捐赠物资，

吴胜荣的公益行动从未间断。他始

终秉持朴素信念：“国家、群众有需

要，身为党员、退役军人理应全力

靠前。”

向钟院士团队捐赠物资，只是

企业多年公益行动中的一件小事。

    年  月，企业向松江全区师

生捐赠   万只口罩，其中   万只

为低龄儿童单独开模定制，从版型

尺寸到原材料均针对性优化，适配

儿童佩戴习惯，过滤效率稳定维持

   以上；    年  月，企业向当

地拥军优属基金会捐款   万元，

采购   万元云南帮扶物资助力乡

村振兴……一桩桩、一件件公益举

措，不求社会宣传，是一名老兵对家

乡、对群众最质朴的赤诚。

布局全产业链

打造长久经营的民族防护品牌

对于外界“口罩大王”的称呼，

吴胜荣始终保持淡然，他更看重企

业长久稳健发展的生命力。

谈及企业长远传承规划，吴胜

荣有着清晰目标：“我的心愿，是把

大胜打造为可持续经营的长久实

业，成长为能够从容应对国际市场

竞争、抵御全球经济波动的优质本

土民营企业。”

为此，企业持续加大生产设备

与产业链投入。吴胜荣投入    余

万元，引进德国欧瑞康全新纽玛格双

模头熔喷布生产设备，单台设备日产

 吨高等级熔喷布，既能充分满足自

有高端口罩生产需求，也可对外供应

核心防护原料。依托这套核心产能布

局，企业建成覆盖核心原材料生产、

成品加工、全球销售的完整产业链，

摆脱关键原料对外依赖。

近   年间，企业遵循“生产管

理标准化、制造工艺自动化、销售布

局国际化”发展思路，稳步拓展全球

市场版图。    年，企业获评第十

届上海市“慈善之星”集体；    

年，获得行业协会评选的“全国防护

行业十大领军企业”称号。吴胜荣个

人则在     年获评上海市“最美

退役军人”，这份荣誉，是他心中最

为珍视、分量最重的认可。

尾声：

一生专注做好一件事

吴胜荣常和身边人说，这辈子

他只专心做好一件事———生产靠

谱、安心的防护口罩。说起这番话

时，他眼神坚定，藏着一名退役军人

数十年守护群众健康的执着。

从松江田野里放牛的少年，到

深耕全球防护市场的实业从业者；从

“赤脚医生”手中简易的药箱，到自动

化生产线每秒产出五只合格口罩，吴

胜荣一步一步走完了这条坚守半生

的道路。他用自身经历证明，一枚小

小的口罩，同样能够搭建守护全民健

康的坚实防线；本土国货，也能凭借

过硬品质在全球市场站稳脚跟。

属于大胜、属于吴胜荣的产业

之路，仍在向前延伸。他期待企业稳

步成长为长久经营的本土品牌，不

为虚名，只为让中国自主防护产品，

持续稳定走向世界。

上海松江施惠路上的上海大胜卫生用品制造有限公

司厂区内，年过七旬的吴胜荣，用三十载深耕，将一枚普

通口罩做成广受国际市场认可的防护产品。 他是企业董

事长，拥有 50余年党龄、退役军人身份，业内常称他“口

罩大王”。 从田间放牛娃到实业经营者，从乡村赤脚医生

到防护用品深耕者，吴胜荣的半生奋斗，是中国民营实业

者扎根实业、艰苦奋斗的生动缩影。

专 题


