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任重：突破多个关键技术引领企业长足发展
在全球汽车行业向电动化和智

能化加速转型的今天，汽车电子和
工业自动化成为技术创新的重要领
域。博坤机电（苏州）有限公司（以下
简称“博坤机电”）汽车电子事业部
总经理任重，凭借深厚的技术积累
和敏锐的市场洞察，站在了行业的
前沿。他不仅带领团队推动了多个
关键技术的突破，还通过突出的领
导力，为公司带来了长足的发展。

任重的职业生涯始于    年，
早在英华达（南京）电子科技有限公
司任职时，他便展现了出色的工程能
力，开发出广受好评的智能电话结构
设计。从那时起，任重便在多个知名
公司积累了丰富的经验，涵盖了从消

费电子到工业自动化的广泛领域。目
前，全球汽车产业正经历着前所未有
的变革。新能源汽车、智能驾驶和车
联网技术的发展，正在重新定义汽车
行业的未来。任重始终关注行业的全
球趋势，致力于推动博坤机电在这些
新兴领域的技术创新。他的技术团队
不仅在智能座舱与    （高级驾驶
辅助系统）的融合方面取得了显著成
果，还通过  毫米波雷达等尖端技
术的应用，显著提升了车辆的安全性
能和智能化水平。

任重深刻认识到，全球汽车产
业向智能化和电动化的转型，对企
业的创新能力提出了更高的要求。
在他的领导下，博坤机电的技术团

队不断进行自主研发，成功推出了
多条具备全球领先水平的自动化生
产线。这些生产线不仅大大提高了
生产效率，还降低了生产成本，为企
业在激烈的市场竞争中赢得了先
机。任重的成功不仅仅体现在技术
的突破上，他还以勇于打破传统的
创新精神著称。在博坤机电，他带领
团队研发出了一系列解决行业痛点
的自动化测试方案，成功克服了传
统设备在精准度和效率上的不足。
例如，针对    屏幕的噪音测试和
车载终端的振动测试，任重提出了
具有开创性的解决方案，显著提升
了测试的精确度与效率。这些创新
技术，不仅为企业带来了市场认可，

也为整个行业提供了借鉴。
任重的技术愿景不仅限于提升

产品性能，他还希望通过技术创新，
提高企业在全球市场的竞争力，助
力企业迈向更加智能化和绿色化的
未来。 （王琪）

随着数字化和智能化技术的发
展，智能化转型已经成为各大行业
发展变革的必然趋势之一，建筑工
程行业也不例外。德茂建设工程有
限公司（以下简称“德茂”）在董事长
顾金申的带领下，一直以过硬的技
术和实力走在行业的前端。顾金申
创立德茂已有  年，期间公司成功
与多家国内外知名企业达成大型合
作项目，并赢得了客户的广泛认可。

作为行业知名专家，顾金申聚
焦于建筑工程行业的智能化发展，并
十分重视技术团队的搭建与扩充。
在组建了专业的团队之后，顾金申
亲自带领团队，把控研发过程中的
各个环节，并成功开发了多个功能

完善、符合行业智能化转型需求的
建筑工程智能控制平台，例如建筑
工程智能化安全监控系统、建筑工
程智能化施工进度管理系统、建筑
工程智能化施工协同管理系统、建
筑工程智能化安全监控系统等，从
施工过程智能控制，安全管理等多
个方面出发，解决了发展痛点，在实
际应用中也取得了良好的应用效果。

同时，顾金申也是行业中将图
纸深化引入施工前期阶段的行业专
家。图纸深化技术一般应用于实施
阶段，但顾金申率先在公司推行图
纸深化先行方针，这样不仅能将现
场问题提前暴露，便于各合作单位
了解项目的重点和难点，在节能增

效方面取得显著成效，该方法现已
经在建筑工程行业被广泛应用。此
外，顾金申还大胆将    建模运用
到内部装饰领域。   技术原本大
多应用在土木工程和机械设备安装
工程服务中，顾金申在项目中出现
的老建筑层高低，管线杂乱不堪等
问题上使用了    建模技术，为项
目节能提供了有力支持，这一创新
运用也获得了行业专家的肯定。值
得一提的是，顾金申领导的海宁保
时捷项目被保时捷官方认定为全球
保时捷中心建设标准，体现了顾金
申和德茂建设的行业实力。

“现代技术的应用、智能化发展
以及对项目的精益求精”是顾金申

在从业过程中一直秉持的理念。也
正是因为他对质量的把控和技术的
创新，使得德茂成为行业标杆。目
前，除了致力于项目实践和智能化
平台研发，顾金申还发表了多篇专
业学术论文，并参与多个研究课题，
多层次、多方位地助力整个行业向
前发展。 （郭翔）

在全球经济一体化的推动下，
白酒作为全球烈酒行业的重要板块，
正经历着重大变革。作为绵竹东方红
酒业有限公司的区域总经理，董青凭
借着出色的市场策略和创新思维，成
功将东方红酒推向了高端市场，成为
行业内备受瞩目的营销专家。

白酒品牌要在国际市场上占据
一席之地，不仅需要产品本身的品
质过硬，还要巧妙运用创新的营销
手段，将品牌文化融入到产品推广
中。董青深刻理解市场变化，她通过
调研发现，现代消费者越来越重视
品牌背后的文化内涵及其与个人生
活方式的契合。为此，她大胆提出
“文化驱动营销”的理念，推动东方
红酒将品牌故事与中国传统文化相

结合，成功打造出极具文化魅力的
品牌形象。

董青善于运用文化元素进行品
牌推广。她主导的“品鉴会”不仅展
示了东方红酒的优质产品，还通过
文化活动，如书法、传统工艺展示
等，拉近了品牌与消费者之间的距
离。这样的活动不仅让参与者能够品
味美酒，还能更深刻地了解白酒背后
的历史文化，增强了品牌的吸引力和
忠诚度。此外，董青还开创性地将高
端白酒与生活方式相结合，举办主题
联谊会，将白酒品鉴与文化、社交活
动融合，提升了品牌在高端市场的影
响力。这种文化与体验相结合的营销
方式，也使得东方红酒迅速赢得了
高端消费群体的认可。

在全球化背景下，数字技术和
社交媒体已经成为品牌推广不可或
缺的工具。董青敏锐地意识到，白酒
行业要想跟上时代步伐，必须在数
字化营销方面发力。她率先通过社
交媒体平台、短视频等新兴渠道，向
年轻消费群体传递品牌价值。通过
与    合作以及精准的大数据分
析，董青成功扩大了东方红的市场
触达面，尤其是在新兴的数字市场
中，取得了令人瞩目的成绩。她还将
线上体验与线下互动完美结合，让
消费者能够通过电商平台购买产
品，并参与品牌组织的互动活动，如
线上直播品鉴会，进一步增强了品
牌与消费者之间的粘性。这种线上
线下相融合的营销策略，使东方红

在激烈的市场竞争中脱颖而出。
董青的成功离不开她对市场变

化的敏锐把握以及不断创新的精
神。她不仅仅是绵竹东方红酒业的
营销掌舵人，更是白酒领域营销变
革的实践者。在她的带领下，东方红
酒将继续在全球烈酒行业内书写新
的传奇。 （汪霏）

在建筑装饰设计领域，贾兆
为以其出色的创新精神和深厚
的专业知识，奋力企业的数字化

转型。他拥有的四项软件著作
权———建筑装饰施工项目数据
库管理软件等知识产权，不仅极
大地提高了建筑装饰行业的工
作效率，也为企业的精细化管理
提供了强有力的支持。在近期，
这些软件著作权的资产评估价
值高达人民币     万元，这一
数字不仅体现了贾兆为在软件
创新方面的出色成就，也彰显了
他在建筑装饰设计领域的地位。

从经理到领航者
贾兆为的职业生涯宛如一

部建筑装饰设计领域的奋斗史。
    年至     年，他在秦皇

岛世和装饰有限公司担任经理，
积累了丰富的行业经验和管理
知识。    年至今，他在中建澳
连装饰工程有限公司担任天津
公司经理，不仅推动了公司的快
速发展，也为建筑装饰行业的创
新和进步作出了自己的贡献。贾
兆为的工作经历，是他对建筑装
饰设计领域无限热爱和不懈追
求的最好证明。

安全管理的专家
在建筑装饰设计领域，安全

管理是至关重要的一环。贾兆为
深知这一点，他不仅在工作中注
重安全管理，还通过学习和实

践，获得了职业技能培训证
书———安全管理工程师、专业
（职业）技能培训结业证书———
安全管理工程师，并通过了《专
业人才能力与素质测评标准》考
核要求，等级为    。这些证书
不仅证明了贾兆为在安全管理
领域的专业能力，也体现了他对
建筑装饰行业安全标准的严格
要求和不懈追求。

未来，贾兆为和他的团队将
继续在这一领域取得更多的突
破，为建筑装饰设计事业作出更
多的贡献。

（章尼诺）

在采购领域，高晶用她的科研
成果和创新系统，引领着采购行业
向着更加高效、智能的方向翱翔。
作为华晨的研究员，高晶不仅在学
术研究上取得了较为瞩目的成就，
更在实践中助力推动了采购技术的
革新与发展。

数据之翼：科研成就与国家荣誉
高晶的科研之路，如同一双数

据之翼，助力企业采购飞向未来。
她的课题《基于大数据技术的集中
采购运营模式研究》与《基于专业分
工的五位一体采购运营体系研究》
双双荣获中国智慧研究会颁发的科
研成果一等奖。这些研究成果不仅
深化了人们对采购运营模式的理

解，更为采购实践提供了坚实的理
论支撑。此外，她的项目《基于大数
据的汽车零部件供应链优化系统》
与《用于降低成本的汽车零部件采
购人工智能推荐系统》也双双荣获
国家科技成果一等奖，这些荣誉如
同她智慧的勋章，彰显了她在采购
领域的出色贡献。
智能之光：采购系统与供应链

优化
高晶的创新之光，照亮了采购

领域的每一个角落。她的《基于大数
据的汽车零部件供应链优化系统》，
利用大数据技术的强大分析能力，为
汽车零部件供应链的优化提供了精
准的数据支持。这一系统的开发和

应用，不仅提升了供应链的效率，更
为企业带来了显著的经济效益。

高晶的科研成就、创新系统和
成本控制策略，使她成为了科技创
新与采购智慧的融合者。
成本之盾：人工智能推荐与采

购成本控制
在采购成本控制的道路上，高

晶如同智慧的盾牌，保护着企业的
经济利益。她的《用于降低成本的
汽车零部件采购人工智能推荐系
统》通过人工智能技术，实现了对采
购成本的精准控制。这一系统的应
用，不仅帮助企业降低了采购成本，
更为采购决策提供了科学依据。

高晶，这位智慧采购的领航者，

以其出色的专业能力和创新精神，
不仅在学术研究上取得了丰硕成
果，还在实际工作中推动了采购管
理体系的完善和发展，为企业节约
了大量成本。未来，高晶将继续致力
于采购管理的研究与实践，为构建
一个更加高效的采购环境而不懈努
力。 (王玉强）

在营销专业领域，
王人玉以其出色的科研
成果和敏锐的市场洞
察，引领着企业营销领
域向着更加智慧、高效
的未来迈进。作为四川
省五凰电梯有限公司的
营销总监，王人玉不仅
在学术研究上取得了令
人瞩目的成就，更在实
践中推动了营销技术的
革新与发展。
科研成就与教学革新
王人玉的科研之

路，也是教学革新的道
路。她的课题《高等学校
市场营销专业案例教
学法研究》与《基于智
慧教育背景下市场营
销     混合式教学
模式研究》均荣获科研
创新项目管理中心科
研成果一等奖，这些研
究成果不仅深化了人
们对智慧教学模式的
理解，更为市场营销专
业的教学改革提供了坚
实的理论支撑。
科技成果与市场分析
王人玉的项目《基

于大数据的电梯市场分
析与预测系统》与《基于
社交媒体的电梯品牌推
广与客户满意度提升系
统》双双荣获国家科技
成果一等奖，这些系统
的开发和应用，不仅提
升了电梯市场分析的效
率，更为电梯品牌的推
广和客户满意度的提升提供了
精准的数据支持。
软件著作与营销管理
在营销管理的道路上，王人

玉如同一位智慧的桥梁建筑师，
搭建起了创新与实践的桥梁。她
拥有的四项软件著作权，包括营
销    管理系统、营销创新点子
生成器软件、营销团队智慧协作
平台、营销预算分配管理系统，
为营销管理工作带来了前所未
有的便捷与高效。

王人玉，用她的科研成就、
创新系统和软件著作权，构筑了
一个又一个令人瞩目的营销传
奇。王人玉说，市场营销不仅是
销售产品和服务的过程，更是一
种创造价值和推动社会进步的
力量。未来，王人玉和她的团队
将继续在这一领域取得更多的
突破，为市场营销事业作出更大
的贡献。 （李红）

高晶：为构建更高效的采购环境而努力

董青：践行“文化驱动营销”理念

顾金申：助力建筑工程智能化转型

贾兆为：奋力企业数字化转型

王
人
玉：

在
实
践
中
推
动
营
销
技
术
的
发
展


