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一极。广发南航联名卡构建出了信用卡与航

空共建共荣共发展的商业模式，在行业内成

为亚太地区成功的联名卡产品，在用户口碑

中更被称为“航空神卡”。

随着市场竞争日趋激烈，广发南航联名

卡也在不断破局。广发信用卡与南航为联名

信用卡新增臻享白金卡等级，衍生出提供贵

宾厅、提供就医保障等服务于贵宾客户的航

旅全生态链服务；并增发广发南航精英白金

卡，首创“里程加速包”，确保细分后的商

旅客群都能享受到定制化、差异化服务。另

外，双方还通过会员信息共享方式开展 APP

智能化发卡，积极拥抱数字技术加速精细化

运营，抢占了数字时代的先机。

丰富出行权益释放商旅价值

作为中国民航业内最早的推出常旅客

计划之一，南航明珠俱乐部在今年成立 25

周年之际，宣布注册人数已突破9700万人，

继续稳居国内航司前列。而作为国内第一

张标准信用卡的发行者，广发信用卡的累

计发卡量也在 2021 年突破 1 亿张，拥有国

内稳居前列的产品服务创新能力和深耕经

营能力。

广发信用卡和南航基于交叉的客群优

势，打造了极具特色的金融+商旅服务场景，

在数字营销、权益定制、场景融合、用户联

营等方面开展合作，形成了多层次、立体化

的商旅生态合作格局。经过二十年的发展，

广发南航联名信用卡以不断丰富的产品和权

益体系，“精耕细作”商旅客户群，破解了

信用卡可持续高质量发展的密码。

2023 年底，广发信用卡与南航继续布

局出行场景，推出了一系列优惠主题活动，

包括新办卡用户赠送 10000 里程、南航卡

购买机票减免 50 元以及消费达标赠送最多

3000 里程诸多活动，为商旅人群带来更丰

富的出行权益和品质服务，更好地提升出

行体验的同时，进一步增强了客户的品牌

粘性和忠诚度，为持续释放商旅出行价值

注入强劲动能。

广发信用卡将深化与南航的深度合作，

联合打造精细化、特色化的信用卡产品和

服务，为更多商旅人士提供兼具专属感和

品质感的出行选择，及时满足公众对美好

出行体验的更高追求，从而全方位挖掘出

行场景的市场潜能，不断提升客群的经营

服务能力，共同携手构建未来高质量增长

的最佳路径。


